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¿Qué es RemBAP? 





¿Qué modelo de negocio tiene RemBAP? 



Key Partners Key Activities 

Key resources 

Value propositions Customer 
relationships 
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  - Ingresos de subscripción anual por cliente final (50€) 
- Comisión por las renovaciones  en eficiencia energéticas generadas (2%) 

 

 https:// 



 

¿ Cuales son las ventajas económicas de RemBAP? 



COMERCIALIZADORAS 

 

 
 

 
 
 

 

PYMES 

SIN REMBAP CON REMBAP 

COMERCIALIZADORAS 

PYMES 



 

¿Tiene RemBAP competencia? 





 

¿Cuál es el mercado potencial de RemBAP? 



¡23 Millones de PYMES (solo en Europa)!  

3.5 M 

 3.1 M 

2.25 M 

 1.76 M 
5.2 M 



¿Cuál es el plan de trabajo de RemBAP? 



 1. Adaptación plataforma  DEXCell Energy Manager 

 2. Módulo Benchmarking 

3. Módulo Recomendaciones 

 4. Demostración y validación 

5. Comunicación y comercialización 
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¿Quién participará en RemBAP? 



Project Management 

Desarrollo técnico Marketing y comunicación 

Comercialización 
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y 
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Project 
Management 

Comercialización 



jpinyol@dexmatech.com 
(+34) 93 181 01 95 

“Más de 1,000 clientes en 32 países 
ya confían en DEXMA” 


